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Objectif du partenariat

Proposer une approche innovante
croisant 2 expertises (data / métier) pour

mieux accompagner les AOMs urbaines mtrans C ITi O

et régionales dans le renouvellement de MISSIONS
leur(s) contrat(s) ou louverture & la
concurrence de leur marché de transport
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Présentation de Trans-missions

Société indépendante travaillant & 100% pour les AOM pour la passation de leurs
contrats, 6 ans d'existence, filiale de KCW, leader du conseil en mobilité en Allemagne

Périmeétre Trans-Missions :
Accompagnement des AOM depuis la
phase de planification de l'offre jusqu'a la
rédaction des documents contractuels dans
le cadre de renouvellement de contrats
et/ou douverture & la concurrence de
marchés urbains et ferroviaires
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Présentation de CITiO

Startup de 3 ans d'existence, 30 réseaux clients, +70Md de data traitées, Simplifie I'acces, I'analyse
et la visualisation des data issues des réseaux de transport pour les AOMs et opérateurs
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Horaires (GTFS)

Exploitation (SAEIV)

.......

Billettique . \" CITio
________________________ Fraud
i [ Un base unique de Technologies Big Data M
| Cellules de comptage :l données fiabilisées et A de pointe Tracker

Périmetre CITiO : Intégration de l'historique de toutes les données du réseau sur la DSP passée
dans notre logiciel CITiO Analytics permettant 'analyse et la visualisation de ces données pour
mieux comprendre l'offre, la demande et ainsi proposer la meilleure adéquation entre deux
éléments
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CITiO Analytics en quelques mots

Le big data et I'lA pour faire parler vos données de transport

CITiO Analytics est un
logiciel en Saas..

- Graphique Carte
@ Module
cmo Fréquentation ¥
e - ..permettant d agréger de

' A visualiser et d'analyser
B A toutes vos données de
ko i : mobilité..

Charge (reconstitution
billettique)

Montées/Descentes [ Tit Mell

(reconstitution billettique) | .

s nra 0 ’ i hraouiyine ..au service de |

(reconstitution billettique. ® . lJo)lassu

capacité nominale) O] apboxX ¢ > . ”, o I I
Mapbox © O StreetMap | thi

Courses en surcharge Srepion@Chenclizetiop Inprovethismep operahon nelle

(reconstitution billettique.

(T T ; connaissance client.
e ] | | [ [ T
e . CITiO Analytics en vidéo et
S " Présentation compléte de
CITiO Analytics
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https://www.youtube.com/watch?v=JTWbs3I5_b8
https://drive.google.com/open?id=1NscAIXMzIW3SQuNHQDpdAVE0ofQDWe-m

Exemples d'utilisation de l'outil

Acceés simple aux informations d'offre
et de demande du réseau

Analyse et amélioration des
performances (ponctualité, régularité,

temps de parcours, ..)

Analyse fine de la fréquentation
(déplacements voyageurs, charge sur le

réseau, ...)
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Identification proactives des zones
pertinentes pour une réduction d'offre ou

restructuration

Visualisation ergonomique des data
(cartes, graphes, tableaux, filtres spatio
temporelles)



Bénéfices clés

Possibilité d'utiliser le logiciel L'analyse, la concertation et le

pour le suivi du futur contrat ou 7 dialogue autour d'un outil
continuer a exploiter les Dl]ﬂ”ﬂ présentant de maniére simple la
données situation sur le réseau

Exploitation d'informations (s Rapidité d'exécution,

objectives, fiables pour simplification d’exploitation de
nombreuses données pour

'AOM et TAMO

préparer le prochain contrat
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Contenu de l'offre

Périmetre CITiO .

e Récupération, fiabilisation et intégration de l'historique des données

e Configuration et fourniture du logiciel, maintenance, support et garanties de service

® Possibilité d'étendre I'acces au service en fin de mission

Périmetre Trans-Missions :

e Utilisation de l'outil pour la planification de l'offre, la modélisation de l'offre et de la
demande, la rédaction du cahier des charges dont les annexes de données disponibles pour

les soumissionnaires

e Utilisation de l'outil pour I'analyse des offres et les négociations avec les soumissionnaires
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Contenu de l'offre

Contrat actuel Nouveau contrat

Assistance pendant la vie du
contrat

Intégration data

CITiO

Phase passation du contrat

Rédaction
documents
contractuels

Rédaction Publication Remise des Négociations

Analyse des Attribution

offres

Planification MOdé’liSGfb” v calbier du cahier offres des
de l'offre

des charges des charges candidats

Utilisation de l'outil CITiO pour TAMO Uﬁlism::ufil::gl e
Utilisation de I'outil CITiO pour lAOM : sion d'utilisation

Accompagnement Intégration Utilisation Assistance
- Trans-Missions CITiO CITiO Type contrat - Trans-Missions

avec |es

trat
candidats du contra

de l'offre

Source': International Data Group, Internal
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Prérequis et mise en place de la partie
logicielle

Durée de mise en place : 1 mois

Prérequis technique : fourniture d'export des différentes
données aux format GTFS et xls / .csv pour les autres sources
(billettique, SAEIV, comptage) - Documentation compléte
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https://drive.google.com/open?id=1xTDoZISXzr-IZmdyZPOaa3mza-lm7BLW
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Résumé du projet

Notre mission était d’accompagner Ile-de-France Mobilités, AOM de la
région capitale, dans I'analyse des offres et la négodation avec les opé-
rateurs pour la délégation de service public pour I'exploitation de la ligne
de tramway T9, y compris son infrastructure, et de 6 lignes de bus du
réseau « Bord de I'Eau ».

Contexte et résultats

D'une durée de 4 ans, la concession sera rythmée par l'arrivée du tram-
way T9 remplacant la ligne de bus actuelle 183, saturée. Le nouveau ré-
seau Bord de I'Eau desservira un territoire en mutation avec un besoin
croissant de mobilités pour les usagers.

En Ile-de-France, il s'agissait de la premiére ligne de tramway attribuée
par mise en concurrence.

Le résultat est considéré comme un succés. La procédure de mise en

concurrence et la négociation avec les opérateurs a permis de réduire
substantiellement le codt global du CSP.

es pi ées par Trans , Espelia, Cabanes

Neveu

Evaluation du dossier de consultation des entreprises

= Assistance a la rédaction des documents contractuels : modification
du projet de contrat et des annexes

® Assistance dans |'analyse technique, juridique et financiére des offres
des candidats

Assistance dans les négodiations avec les candidats
Assistance dans le choix du délégataire
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Références Trans-Missions

1" semestre 2019

Partenaires
Trans-Missions, Espelia,
Cabanes Neveu

charotts
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' 1edeFrance. o
I

Y
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) R iles=France
Résumé du projet motites
Notre mission est daccompagner Ile-de-France Mobilités, AOM de la
région capitale, dans I'état des lieux, puis I'analyse des offres et la
négociation avec les opérateurs pour Iattribution des contrats
d'exploitation des réseaux de bus de grande couronne.
Contexte et attentes

Lexploatahon des reseaux de bus en grande couronne est confiée

mobilites.fr

+31158222780

ades privés, au travers de contrats conclus de
gré a gré. Les anciens contrats portent sur une période de quatre ans
(2017-2020). 1l s'agit de la premiére mise en oeuvre généralisée de
procédures concurrentielles en Ile-de-France.

En vue de lissue de ces contrats, les penmetrs des ensembles de lignes
ont été revus afin d'intégrer les interc et
de prendre en compte les bassins de vie et demplots actuels. De 139
contrats, Ile de France Mobilités est ainsi passé & une quarantaine de
périmétres contractuels.

D'une durée de 4 ans, I'accord-cadre est condu avec 4 groupements,
auxquels les procédures sont confiées a tour de role.

es p parle gi

B ion du dossier de ion des

= Assistance 3 la rédaction des documents contractuels : modification du
projet de contrat et des annexes

Assistance dans I'analyse technique, juridique et financiére des offres
des candidats

Kl i e dans les négociations avec les candidats

Assistance dans le choix du délégataire

CITiO

mission

imtrans

Client

Tle-de-France Mobiinés
39-41 Rue de Chitesudun,
75009 Paris

GIBUT
aurebe.gburBiledefrance-
mobilites.fr

Jezn-Daniel ALQUIER
Jean-

darvel alguier@iledefrance-
mobilites.fr

Trans-Missions

16 rue de Bucarest
+33630612670
Rapenne@urans-missions.eu

Actualisation du perimetre de la mobilite sur le bassin de thiers

2

Résumé du projet
Notre mission est d'accompagner le SIVU TUT dans la modification du
périmétre de mobilité, nécessitant une restructuration du réseau existant

(nouvelles lignes, graphicage, habillage) et une analyse/reconsttution
fine des colits imputables  ces changements.

Contexte et résultats

Le travail effectué permis de développer significativement le niveau
d'offre pouvant ére proposé par le futur réseau. En s‘appuyant sur des
données fines du teritoire (0D, piles générateurs...) nous proposons un
réseau pensé pour les habitants du bassin Thiemais. La modélisation des
coiits permet de définir précisement le budget nécessaire au fonction-
nement du nouveau réseau, passant par la mise en place d'un Verse-
ment Transport sur le territoire.

Assistances proposées par Trans-Missions,

Neveu

® Planification de l'offre de transport: Définition précise des lignes
(tracé, arréts, horaires, véhicules, intermodalité ).

= Graphicage habillage du futur réseau

= Modélisation de |a totalité des colits nécessaires 3 la production du
service

= Assistance économique, technique et juridique dans la définition du
mode de gestion (marché / régie / DSP)

Adetec, Cabanes

Cabanes Neveu

Budgey

Client
SIVU TUT - Service marchés

publics 1 rue Frangois
Mimerrand 63300 Thiers

(Chiistophe Castanié

Chef de projet

+3324534 019
EpEneeiiiansnistionsey
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Contacts

Arnaud LEGER - Directeur et co- Florian PELLET - Responsable

gérant Business Development

CITiO
2 rue Dieu
75012 Paris

Trans-Missions

16 rue de Bucarest
75008 Paris

Tel : 06 16 75 22 63
Email : florian@cit.io
Site web : https://cit.io/

Tel : O7 49 66 25 75

Email : leger@trans-missions.eu

Site web : www.trans-missions.eu
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